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'MANAGER EN COMMERCE DE GROS
ET COMMERCE EXTERIEUR

VOS DOMAINES D‘ACTIVITE:

e Achat et revente de marchandises, acquisition de connaissances sur les produits, acquisition de
clients, Effectuer des analyses de marché, surveiller I‘entreposage et le flux des marchandises.

e Vous acquérez des connaissances commerciales dans les domaines des achats, de la comptabilité,
de la gestion des produits, de la vente, de I‘expédition administrative et du marketing, la gestion des
produits, les ventes, I‘expédition administrative et le marketing

¢ Nous vous fournissons des connaissances et des compétences solides dans le domaine de la
distribution nationale et internationale de nos produits et services

e Vous soutenez nos services dans les affaires courantes aprés peu de temps seulement

CE QUE VOUS APPORTEZ: DUREE DE LA FORMATION:

Intérét pour les contextes commerciaux e 3 ans en régime régulier*

Bonne connaissance des mathématiques, de

Iallemand et anglais o Réduction a 2,5 ans ou 2 ans

possible si les conditions requises
Fiabilité sont remplies

Capacité a travailler en équipe

Capacité de réflexion analytique ENSEIGNEMENT SCOLAIRE:

Travail indépendant e Baccalauréat obtenu avec de bons
résultats

NENENASASESNEN

Compétences en matiére de négociation

e QOu bien : dipldme d‘accés aux études
supérieures en Fachhochschule
diplédme d‘école de commerce

Remarque: toutes nos offres d‘emploi s‘adressent toujours aux candidats masculins et féminins, sans distinction d‘age, de race, d‘orientation sexuelle
ou de religion, la religion, les convictions et le handicap. Nous sélectionnons les candidats uniquement sur la base de leurs qualifications pour le poste

concerné.




