
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 Pflege, Beratung und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen  
 Angebotserstellung sowie eigenverantwortliche Vertrags- und Preisverhandlungen  
 Systematische Akquisition von Neukunden 
 Mitgestaltung von individuellen Marketingaktivitäten 
 Professionelle Präsentation unserer Produktpalette  
 Prüfung und Koordinierung von Lieferterminen 
 Überwachung von Konditionen und Rahmenbedingungen der Kunden  

 
 

 Mehrjährige Vertriebs- und / oder Produkt-Management-Erfahrung  
 Starke kommunikative Fähigkeiten, insbesondere in Verhandlungssituationen 
 Idealerweise Branchenkenntnisse im Bereich Computerzubehör / Peripherie 
 Zielorientierte, strukturierte Arbeitsweise,  hohe Einsatzbereitschaft und technisches Verständnis  

 
 
 Spannende und vielfältige Aufgaben mit Gestaltungsfreiraum in einem interessanten, abwechslungsreichen, 

internationalen und innovativen Umfeld 
 Spannende und vielfältige Aufgaben mit Gestaltungsfreiraum in einem interessanten,  

abwechslungsreichen, internationalen und innovativen Umfeld 
 Eine fundierte Einarbeitung und Integration in ein starkes und motiviertes Team 
 Verantwortungsvolle Mitarbeit in einem sehr guten Arbeitsklima 
 Ein faires Einkommen und langfristige Karrieremöglichkeiten 
 Flexible Arbeitszeiten, betriebliche Altersvorsorge, Mitarbeiterrabatte, Mitarbeiterevents uvm. 

 

Wir, die ASSMANN Electronic GmbH, mit Hauptsitz in 
Lüdenscheid, sind Hersteller und verstehen uns als 
Lösungsanbieter für die Datennetzwerktechnik mit Produkten 
unserer etablierten Marke DIGITUS® für die Bereiche 
Netzwerktechnologie, Netzwerk- und Installationskabel, 
Netzwerk- und Serverschränke, Computerkabel, 
Computerkomponenten und Videolösungen. 

 Unsere Marke DIGITUS® wurde bereits 1994 eingeführt und ist 
inzwischen weltweit für ihr qualitativ hochwertiges 
Produktportfolio sowie das hervorragende Preis-Leistungs-
Verhältnis bekannt. Heute sind wir mit 11 erfolgreichen 
Niederlassungen weltweit aktiv. Mit einem gepflegten 
Lieferantennetz in Fernost sowie Europa und einem globalen 
Vertriebsnetz haben wir uns fest am Markt etabliert. 

Wenn Sie an einer Beschäftigung in unserem Haus interessiert sind, freuen wir uns Sie kennen zu lernen. Bitte senden Sie uns Ihre 
vollständigen Bewerbungsunterlagen zu, inklusive Gehaltsvorstellungen, bevorzugt per E-Mail. 

ACCOUNT MANAGER IM NATIONAL SALES 
Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen 

(in Vollzeit) in Lüdenscheid 

TÄTIGKEITSFELD 

QUALIFIKATIONEN 

ANGEBOT 


